
 

DocLogix CRM 

 

Įrankis skirtas vidutinio dydžio įmonėms. DocLogix CRM suteikia galimybę laikyti 

visą informaciją apie klientus vienoje erdvėje, taip pat ir dokumentus bei bylas, 

susijusias su kiekvienu klientu. 

Pasiūlymų ir sutarčių parengimas paspartės naudojantis pasiūlymų ir sutarčių 

šablonus integruotoje sistemoje. Įrankis suteikia galimybę koordinuoti pardavimų 

galimybes, kontroliuoti pardavimų efektyvumą ir apskaičiuoti potencialų pelną iš 

būsimų pardavimų. 

Klientas skambina biuro vadovui. Pardavimo vadybininkas sukuria naują kontaktą ir (arba) įveda informaciją apie skambutį į „DocLogix 
CRM“ įrankį. Klientas domisi CRM sistema ir norėtų gauti komercinį pasiūlymą. Vadybininkas pateikia prašymą pasiūlymui suformuoti CRM 
sistemoje ir pažymi galutinį terminą, iki kurio jis turi būti pateiktas klientui. 

Prieš parengiant pasiūlymą, vadybininkas nustato esamas galimybes. Jis parengia pasiūlymą, naudodamas vieną iš integruotų „DocLogix 
CRM“ įrankio šablonų. Jis pažymi reikalingus produktus galimybių lauke ir prideda pasiūlymą, kurį parengė. Siekdamas užtikrinti sėkmingą 
planavimą, vadybininkas numato tolesnius žingsnius, susijusius su galimybėmis. Sėkmingo pardavimo atveju vadybininkas parengia sutartį 
ir užregistruoja ją sistemoje. 

Siekiant palengvinti vadybininkams informacijos paiešką sistemoje, vadybininkas aktyvina paieškos funkciją, naudodamas įvairius 
kriterijus: pardavimų vadybininkas, klientas, produktai ir t.t. 

Taikymo sritys 

■ Santykių su klientais valdymas 

■ Su klientais susijusių dokumentų valdymas 

■ Pardavimo veiklos valdymas ir ataskaitų 
rengimas 

DocLogix įrankis: 

CRM 

Naudojimo scenarijai 

Tiksliniai vartotojai 

■ Pardavimų personalas 

■ Klientų vadybininkai 

■ Projektų vadovai 

 

 

DocLogix įrankis 

CRM 



DocLogix CRM  galimybės: 

■ Matyti pilną santykių su Jūsų klientais vaizdą 

■ Dirbti pardavimų grupėms kartu, siekiant greičiau atlikti pardavimus 

■ Atnaujinti ir atsekti visą informaciją, susijusią su pardavimo galimybėmis 

■ Atsekti etapų istoriją ir nustatyti pablogėjusių pardavimų priežastis 

■ Planavimo veikla, skirta pardavimo galimybėms ir perspektyvoms 

■ Organizacijų ir kontaktų ataskaitos 

■ Galimybių ir prognozių ataskaitos 

 

Informacijos ir dokumentų valdymo 

sprendimai 

DocLogix CRM įrankis suteikia šias funkcijas: 

■ Pardavimo galimybių valdymas 

■ Pardavimo proceso valdymas, etapai ir būklės 

■ Organizacijų ir kontaktų valdymas 

■ Veiklos ir užduočių valdymas 

■ Geresnis klientų suskirstymas į segmentus 

■ Ataskaitų rinkinys 

■ Informacija pagrįstų sprendimų priėmimas 

■ Svarbiausių klientų identifikavimas 

■ Dalijimasis informacija apie pardavimus 

■ MBS Financials integracija 

■ Didesnis darbuotojų produktyvumas 

■ Paieška 

■ Pastabos ir priedai 

 

Funkcionalumas 

UAB “DocLogix” 

J.Galvydžio g.3  

LT-08236 Vilnius 

Tel.: (370) 5 2745853 

Fax: (370) 5 2745858 

El.paštas: info@doclogix.lt 

www.doclogix.lt 

Mūsų įmonė kuria novatoriškus informacijos ir doku-

mentų valdymo sprendimus, atsižvelgiant į specifi-

nius klientų ir verslo šakų poreikius. DocLogix siekia 

tapti pirmaujančia kompanija, kuriančia etaloninį 

informacijos ir dokumentų valdymo produktą bei 

teikiančia efektyviausius sprendimus pasirinktose 

rinkose. 


